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Stante se odbornikem na péci o pleft ...
specialne na Anew Genics!

Naucte se vSe, co muzete o péci o plet a hlavné o Anew Genics. Vée co
potfebujete védét, abyste mohli zalit prodavat, je na téchto strankach. Vice
informaci ziskate na obchodnim setkani nebo na tréninku Anew Genics.

TIP 1: POUZIVEJTE VYROBKY

Poznejte produkty péce o plet od Avonu co nejlépe tim, Ze je budete sami
pouZzivat. Zakaznici oceni VAa§ nazor zaloZeny na vlastni zkuSenosti. Prodej
kosmetiky jde snadno, kdyz muzete ukazat vysledky na své vlastni pfekrasné
pleti! Stante se chodici reklamou na to, jaké benefity Avon péce o plet
pfinasi. Kdyz zakaznici uvidi ucinek pfipravku na Vas, budou si je chtit koupit
takeé! Podeélit se o vysledky s ostatnimi je dalsim u¢innym zplsobem jak
nadchnout zakazniky pro pouzivani nasich produktd.

TIP 2: POZNEJTE VASE PRODUKTY PECE O PLET
Abyste efektivné prodavali vyrobky péce o plet, ujistéte se, Ze znate vyrobky

VYZRAJTE NAD a vyhody, které pfinaseji. To je zvlasté duleZité u fady Anew, ktera nabizi

prevratné technologie a uzasné vysledky v boji proti starnuti, coz je pro

[}
etl Mu zakaznika stéZejni. KdyZz mate znalosti, ujistuje to Vase zakazniky o tom, Ze
se jim dostava nejlepsi péce.

TIP 3: NAVAZTE ROZHOVOR O PECI O PLET

Zactnéte komplimentem a zeptejte se Vasi zakaznice na produkty, které
momentalné pouziva. Ptejte se ji, jak je s témito produkty spokojena a jestli ji
tyto produkty pfinaseji vysledky, které ofekava, ale uz nejsou viditelné v
ramci kazdodenni péce.

TIP 4: PTEJTE SE A POSLOUCHEJTE

Pokud hovofite se zakazniky o pééi o plet, nechte je mluvit o jejich
problémech s pleti a poslouchejte klicova slova nebo fraze, které Vam
napovi, po ¢em v péci o plet touzi. Zeptejte se jich, jak by méla jejich idealni
plet vypadat a pak jim doporucte spravné produkty, které jim zaruci vysledky,
po nichz touzi.

TIP 5: NAJDETE ZAKAZNIKY

Udélejte si seznam stavajicich zakaznikUl, o kterych vite, Ze jsou pro ne
produkty pletové péce Avon vhodné. PozZzadejte Vase stavajici zakazniky o
doporuceni a rozsifte svlj seznam takeé o lidi, ktefi Ziji blizko, lidi ze Skoly a z
prace a lidi, se kterymi chodite cvicit.

Anew Genics Vam také dava skvélou pfilezitost, jak si ziskat noveé zakazniky.
Méjte na paméti, Ze kazda zena mlze vypadat mladsi a Anew Genics ji

pomuZe tuto silu pro jeji plet objeuvit.
Mﬂrﬂjﬁ
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Zacnéte osveédcenou otazkou: “Jaké produkty k péci o plet pravé pouzivate?
Co takhle vyzkouset nejnovéjsi inovativni vyrobky od Avonu?” Usnadnéte
zakaznikim vyzkouseni produktl bez zbyteénych investic a nabidnéte jim
vzorek produktu nebo jeho minibaleni. To, ze si budou moci produkt
vyzkouset jesté predtim, nez si ho koupi, zajisti, Ze si produkty zamiluji.
Navstivte je znovu b&hem nékolika dnu za ucelem uzavieni obchodu.

Pouzivejte v8echny své prodejni nastroje k tomu, abyste informovali
zakazniky o vyhodach a uzitku produktl. Prodejni nastroje Vam pomohou
prodat vice produkti péce o plet. Na této strance je nékolik nastroju, které
Vam pomohou zacit s prodejem Anew Genics.

Ujistéte se, ze seznamite zakazniky s vyhodami, které pfinasi komplexni
péce proti starnuti. Vyrobky Anew Genics jsou navrzeny tak, aby fungovaly v
kombinaci s jakoukoli fadou Anew nebo pfipravky Anew Clinical, pro
dosazeni optimalnich vysledkl. Vasi zakaznici si zamiluji zménu, kterou uvidi
na své pleti a vy si zamilujete zvySeni VaSeho prodeje.

Nakupte si katalogy navic, abyste ziskali nové zakazniky. Kazdy den dejte
katalog 3 potencialnim zakaznkim — zapiste si jejich kontaktni Udaje a spojte
se s nimi do 48 hodin. Pfilozenim vzore¢ku do kazdého katalogu zvySujete
moZnost prodeje.

Prodej napri¢ kategoriemi.

U zakaznic, které pouzivaji vyrobky k péci o plet, propojte pouzivani pletove
kosmetiky s dekorativni. Pfipomeirite jim, Ze na zdrave, mladé vypdajici pleti
vypada li¢eni opravdu skvéle. Posilite tak prodej v obou kategoriich.

Navazny prodej.

Pokud Vase zakaznice kupuje pouze jeden produkt z nékteré rady,
predstavte ji i ostatni produkty v fadé, diky kterym by mohla dosahnout jesté
lepsich vysledkd. Prikladem toho je pouzivani séra i krému Anew Genics
spole¢né.
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TIP 11: BUDTE V KONTAKTU S VASIMI ZAKAZNIKY

MozZna to zni jednoduse, ale je snadné zapomenout. Spojte se se svoji
zakaznici béhem 4-6tynl od dodani pletové kosmetiky a zepteijte se ji na
vysledky. Pfipomerte ji, Ze kazdodenni pouzivani produkti péce o plet ji
pomuze dosahnout vysledkd, které ocekava. Ziskejte od ni novou objednavku!

TIP 12: NAVRHNETE USPORADANI PLETOVE AVON PARTY
Skupinovy prodej dodava energii a mize byt velmi lukrativni. Ziskejte vice
informaci o Avon party od svého sales leadera nebo zénového manazera.
Své odborné znalosti zdokonalite pomoci online tréninku ve své online
kancelafi. Dejte si za cil usporadat Avon Party kazdou kampan. Odménte
hostitele a zamérte se na pfedstaveni nejnovéjSich produktu péce o plet.

TIP 13: UVEDOMTE SI HODNOTU PLETOVE KOSMETIKY
V prubéhu roku doplfiuji zakaznici produkty péce o plet az Sestkrat.
Pro zvyseni vydélku zvyste pocet zakazniki, kterym opakované prodavate!
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